TUDO ONLINE E GRATIS!










Do Latim PLANUS, “achatado, nivelado”, que resultou em
nossa palavra “plano”. E esta metaforicamente lembra algo
esquematizado ou desenhado num papel ou superficie lisa.

Fonte: www.origemdapalavra.com.br
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MUDA VIDAS.



T. HARvV EKER

PENSAMENTOS

Os segredos
da mente
miliondria

CONCEITOS SOBRE O DINHEIRO E ADOTANDO
OS HABITOS DAS PESSOAS BEM-SUCEDIDAS

SENTIMENTOS

“A maioria das pessoas
associa dinheiro a prazer
imediato. Para mim, ele
deve ser acumulado para.
proporcionar liberdade.”

reSU|tadOS. e s ; ! T. HARV EKER

11,5 miLHAO|
\ de livros vendidos /.
\_ 1o Brasil

SEXTANTE






v/ PENSE, CRIE; TESTE; -
v/ N3o se preocupe com a viabilidade imedia |
V' Dé e receba feedbacks;

Vv “Sucesso é a soma de pequenos esforcos repetidos dia-
(ROBERT COLLIER) oS







PLANO DE NEGOCIO
x CANVAS



Modelo de negdcios
descrevem a ordem logica de
COMO uma empresa cria,
entrega e captura valor.
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MEU MODELO DE NEGOCIO Negécio: Criado por: Data:

Como? Para quem?
Parcerias Atividades Relacionamento Segmento de
Principais Principais com Clientes Clientes
Rede de Fornecedores Acdes importantes que sua Tipos de relag@o que uma Quem s@o os clientes que
e parceiros que ajudam empresa deve realizar para fazer empresa estabelece com Clientes vocé pretende atender?
a sua empresa a funcionar seu Modelo de Negécios funcionar para conquista-los e manté-los Eles tem um perfil especifico?
Como eles estaoagrupados?
Onde estao localizados
Recursos Canais
PrlnC|pa|s Como sua empresa se
Recursos mais importantes comunica e alcanga seus
exigidos para fazer o Modelo Clientes para entregar sua
de Negécios funcionar Proposta de Valor
Estrutura de Custos Receitas
Todos os custos envolvidos na operacdo Dinheiro que a empresa gera.
do seu Modelo de Negécios Quanto e como vocé vai receber dos clientes
Quanto?

BUSINESS MODEL GENERATION - www.businessmodelgeneration.com







v SEGMENTO DE CLIENTES: O CANVAS

v Para guem voceé esta gerando
valor?

\/Quem tem interesse na minha
ideia?

v Deve-se observar todos os
segmentos de pessoas e ou
entidades que podem se
interessar por este produto ou
servico.




v/ PROPOSTA DE VALOR: O CANVAS

\/Qual problema vocé esta
ajudando a resolver?

V E valido observar que para
segmentos de clientes
diferentes eu posso ter
propostas de valor diferentes.




v CANAIS: O CANVAS

v/ Como cada segmento de
cliente deseja ser atendido?

DISTRIBUIR; ENTREGAR,;
COMUNICAR




v RELACIONAMENTO COM O CANVAS

CLIENTES:

\/Que tipo de atendimento
precisa ser estabelecido com da
cada segmento de clientes?

AQUISICAO; RETENCAO;
CRESCIMENTO;







v RECURSOS CHAVES: O CANVAS

v Quais recursos sao necessarios
para sustentar seu modelo de
negocios?

HUMANOS; FiSICOS;
FINANCEIROS




v/ ATIVIDADES CHAVES: O CANVAS

v Quais as atividades sao cruciais
para sustentar seu modelo de
negocios?

ACAO; MOVIMENTO; OPERACAO




v PARCERIAS CHAVES: O CANVAS

\/Quais os tipos de parceria
impulsionam seu modelo de
negocio?

ALIANCA; COOPETICAO; B2B FOR
B2C.







v FLUXO DE RECEITAS:

\/Quanto os clientes de cada
segmento estao dispostos a
pagar?

v Por quais solugoes?

\/ As receitas sao transacionais
ou recorrentes?

VENDA




V ESTRUTURA DE CUSTOS: O CANVAS

Sk
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v/ CUSTOS INERENTES A
SUSTENCAO DE TODO O
MODELO DE NEGOCIO;







EAP — Estrutura Analitica de Projeto

Reforma da
]
Casa
I
I I I I
1 Definigdo do 5 Contratagdo dos 3 Reforma 4 Reforma
Projeto SEMVICOS Interna Externa

—|3.2|F‘isns e azulejnsI —|4.2|F‘isns G azulejnsI

Hidraulica e 43 Hidraulica e
Elétrica . Elétrica

38 ouos] 28[0utos)

33

PARA INICIAR

Fonte: <https://escritoriodeprojetos.com.br/criar-a-eap>



CANVAS MEU NOVO
NEGOCIO

CLIENTES E MERCADOS

ENTRAR EM CONTATO
COM POTENCIAS
PARCEIROS

LISTAR MEUS CANAIS
el DE VENDAS E DEFINIR
METAS POR CANAIS

INFRAESTRUTURA E

SERVICOS FINANCAS

DEFINIR METAS
MAPEAR POTENCAIS FINANCEIRAS QUE
PARCEIROS DE VENDA. SUSTEM MEU MODELO
DE NEGOCIO.

IDENTIFICAR
PARCEIROS PARA IDENTIFCAR NOVOS
AGREGAR VALOR AO FORNECEDORES
PRODUTO/SERVICO




5W2H — Plano de acao.

Entrar em
contato com
potencias
parceiros.

Pesquisar
novos
fornecedores

Para que o
mesmo possa
oferecer os
produtos da
Fulano e Cia.

Para encontrar
aqueles que
oferecem os
insumos por
um custo mais
acessivel

PARA GERENCIAR

Até o dia
31/03/2021

Até dia
31/05/2021

Nas
imediacdes da
Igreja da
Pampulha em
BH

No meu
estado ou em
algumas
regides do
pais

Senhor Fulano

Senhora
Beltrana

Através de
Telefone, e-
mail,
Whatsapp.

Via telefone.

RS 0,00

Custos de uma
ligacao.



FERRAMENTAS PARA VALIDAR E EXECUTAR
NOVAS IDEIAS

>>Mapa da Empatia
> Ferramenta de Design Thinking
>>Diagnéstico da Inovacio

> ANALISE 3602



MENSAGEM FINAL

“Sempre enfatizei que
empreendedor é aquele que realiza
coisas Novas e nao, hecessariamente,
aquele que as inventa”.

Joseph Schumpeter



A forca do empreendedor brasileiro.
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